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Abstract: nowadays it is important to pay attention to the investment activities of insurance companies, which 

has great importance both for the insurers to enhance the financial stability and for profit and the economy of 

the country. The aim of this study is to assess the prospects of unit-linked products as a financial tool. To achieve 

this goal there were followed objectives: to considerate, the nature of the unit-linked products; to evaluate in-

vestment unit linked products in Russia; to identify the factors of contributing the development of the product. 
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Аннотация: на сегодняшний день особенно важно уделить внимание инвестиционной деятельности 

страховых компаний, огромное значение которой как для страховщиков - повышение финансовой ус-

тойчивости и стабильное получение прибыли, так и для экономики всей страны. Целью данного иссле-

дования является оценка перспектив инвестиционного страхования жизни как финансового инстру-

мента. Для достижения поставленной цели были поставлены следующие задачи: определение сущности 

инвестиционного страхования жизни; оценка развития инвестиционного страхования жизни в России; 

выделение факторов, способствующих развитию продукта. 

Ключевые слова: добровольный вид страхования, инвестиционное страхование жизни, финансовый ин-
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Немаловажную роль в защите социальных интересов населения страны в современных условиях иг-

рает страхование жизни, в том числе и инвестиционное страхование жизни (ИСЖ), который предполага-

ет  не только страховую защиту, но и  получение дополнительного дохода за счет инвестирования части 

страховых взносов.  В качестве замены устоявшихся депозитных вкладов продукт инвестиционного 

страхования жизни стал набирать популярность и чаще предлагаться банками, так как при удачном вы-

боре вложений позволяет получить инвестору более высокий доход. Согласно договору продукта инве-

стиционного страхования жизни, страхователь может выбрать лучшую для него стратегию, самостоя-

тельно отслеживать динамику рынка для наилучшего выбора объекта для своих вложений, или, прибег-

нув к помощи опытных профессионалов, предоставить им принять оптимальное решение. Отношения  

между лицами, осуществляющими виды деятельности в сфере страхового дела, или с их участием, отно-

шения по осуществлению надзора за деятельностью субъектов страхового дела, а также иные отношения, 

связанные с организацией страхового дела в России регулируются законом «Об организации страхового 

дела в Российской Федерации» [1]. 

Инвестиционное страхование жизни как финансовый продукт на российском рынке практически 

единственный показал невероятный рост в 2016 году, и так как в России настоящий финансовый продукт 

пользуется популярностью не так давно, данное исследование направлено на выделение факторов, отра-

жающих его развитие. 

Несмотря на то, что инвестиционно-страховые продукты появились за рубежом достаточно давно 

(например в Британии более 50 лет назад), набор источников, посвящённых инвестиционным продуктам 

страхования жизни,  у нас довольно ограничен. Настоящие финансовые продукты косвенно рассматри-



 

ваются в источниках, посвящённым страхованию или страхованию жизни. Существует малая часть ис-

точников, в которых данная область, интересная инвесторам, рассматривается подробно. 

В научной работе Казаковой А.А. «Анализ факторов и перспективы развития инвестиционно-

страховых продуктов в России» раскрыта работа с инвестиционно-страховыми продуктами за рубежом, 

представлена оценка факторов и возможности развития продуктов, приносящих доходность страховате-

лям на российском рынке, определены социально-экономические последствия после их введения [4]. 

Также автором дана оценка инвестиционного страхования жизни как финансового инструмента в России 

и произведен сравнительный анализ между инвестиционным страхованием жизни и депозитами. 

В статье Порфирьевой А.А. «Страхование жизни с использованием инвестиционной составляющей: 

диффузия продуктов» проведено исследование взаимосвязи страховых и инвестиционных стратегий в 

виде новых диффузных инвестиционных продуктов [5]. Возможность применения новых продуктов рос-

сийскими страховыми компаниями подробно рассмотрена автором. Также обосновывается необходи-

мость внедрения новых инвестиционных продуктов для увеличения рынков страховых услуг и ценных 

бумаг. 

Об инвестиционном страховании жизни и его востребовании упоминается в докладах Центрального 

Банка России, Ассоциации Страховщиков Жизни и Комитета по развитию страхования жизни Всерос-

сийского Союза Страховщиков. 

В 2016 году страхование жизни стало крупнейшим сегментом рынка наряду с ОСАГО, что еще 5 лет 

назад было трудно предсказать. Рост сборов по продуктам инвестиционного страхования жизни связан 

со снижением процентных ставок по депозитам. Согласно данным Центрального Банка России, портфель 

собранных премий по страхованию жизни за год вырос более чем на 65%, или 59 млрд рублей. Исходя из 

докладов Ассоциации Страховщиков Жизни, около 60-80% от общего портфеля страхования жизни при-

ходится на инвестиционное страхование жизни.  

По данным RAEX (Эксперт РА), страхование жизни по итогам 1 полугодия 2017-го стало лидером 

рынка по объему премий, обогнав по сравнению с 1 полугодием 2016-го ОСАГО и ДМС. Этот вид обес-

печил 93,1% абсолютного прироста страхового рынка, или 52,4 млрд рублей. Его доля в общем объеме 

страховых взносов увеличилась на 6,8 п. п. за 1 полугодие 2017-го по отношению к аналогичному перио-

ду 2016-го, составив 21,9%. В то же время по итогам 1 полугодия 2017-го по сравнению с 1 полугодием 

2016-го рост рынка страхования жизни немного замедлился – темпы прироста взносов снизились на 7,3 

п. п., до 59%.  

Основным драйвером рынка страхования жизни продолжает оставаться инвестиционное страхование 

жизни. Его доля в совокупных взносах по страхованию жизни в 1 полугодии 2017-го выросла на 10,8 п. 

п., до 62,6%, по сравнению с 1 полугодием 2016-го, тогда как доли всех остальных видов страхования 

жизни (заемщики, смешанное, пенсионное) сократились. По оценкам RAEX (Эксперт РА), объем инве-

стиционного страхования жизни по итогам 1 полугодия 2017-го составил 88,4 млрд рублей и в абсолют-

ном выражении сегмент прибавил 42,4 млрд рублей относительно 1 полугодия 2016-го. В то же время 

темпы прироста взносов по инвестиционному страхованию жизни демонстрируют негативную динамику 

– наблюдается сокращение показателя с 147,3% годом ранее (за 1 полугодие 2016-го по сравнению с ана-

логичным периодом 2015-го) до 92,1% по итогам 1 полугодия 2017-го по отношению к 1 полугодию 2016 

г.[8] 

Резкий прирост сборов в сегменте обусловлен двумя факторами. На фоне падающих ставок банки 

стали предлагать клиентами перенаправить часть средств из депозитов в полисы инвестиционного стра-

хования жизни. Это обусловлено также и стабильным высоким комиссионным доходом банкам. Клиент, 

который согласился на привлекательный для него вариант, при благоприятном стечении обстоятельств 

может в свою очередь получить с инвестиционного страхования доход гораздо больше, чем по депозитам 

банков [4]. 

Несмотря на то, что фондовое страхование жизни является долгосрочным проектом, довольно сложно 

предсказать на несколько лет вперед ситуацию на фондовом рынке. Исходя из этого, большая часть 

страховщиков предлагает следующий вариант: в инвестиционные продукты, которые выбрал страхова-

тель, вкладывается лишь часть страховой премии, а другая оставшаяся часть накопительной составляю-

щей вкладывается в другие продукты самостоятельно специалистами инвестиционного отдела страховой 

компании [2, 3]. Из этого следует обеспечение снижения рисков [5].  

Величина продаж договоров инвестиционного страхования жизни значительно обусловлена ситуаци-

ей на фондовом рынке. Спад рынка акций не только ведет к сокращению дохода от инвестиционных 

вложений, но и вызывает потребность сокращения расходов страховщика на ведение дела [6]. В резуль-

тате отрицательно возникшая ситуация на рынке акций вызывает сокращение прибыли страховой компа-

нии, из-за чего в связи с долгосрочностью обязательств по договорам страхования возрастает лишение 

права своевременно вносить необходимые изменения в структуру размещения страховых резервов и ак-

тивов. Если в страховой компании существенную долю занимает инвестиционное страхование жизни, то 

есть вероятность появления операционного риска [7]. По сравнению с другими продуктами, участвую-



 

щими в получении дохода компании, существует вероятность расторжения договоров страхования до 

истечения срока его действия. Однако при расторжении договора страхователь не получит 100% выпла-

ту, что невыгодно для клиента.  

Инструмент инвестиционного страхования жизни по большому счету является сберегательным про-

дуктом, а также при благоприятной ситуации на фондовом рынке страхователь имеет возможность полу-

чить прибыль и минимизировать свои убытки при отрицательной ситуации на рынке акций. Это и явля-

ется главным преимуществом продукта инвестиционного страхования жизни перед депозитами и ПИ-

Фами. 

Рост продаж продуктов инвестиционного страхования жизни обусловлено стабилизацией рынка цен-

ных бумаг, развитием льгот в налогообложении доходов по договорам инвестиционного страхования 

жизни, влиянием на увеличение осведомленности граждан о возможностях получения инвестиционного 

дохода. Договоры инвестиционного страхования жизни гарантируют вероятный и более высокий уро-

вень дохода, чем другие финансовые продукты.  

Предстоящее развитие инвестиционного страхования жизни тесно связано с тенденцией расширения 

ряда банковских и страховых продуктов, что приведет к увеличению продаж инвестиционных продуктов 

страхования жизни через банковские организации. Эти обстоятельства послужат стимулом роста для 

социально-экономических последствий внедрения инвестиционно-страховых продуктов, роста объема 

договоров инвестиционного страхования жизни до уровня 450-500 млрд руб. в год, развития до 50 круп-

ных страховщиков на российском рынке по страхованию жизни, активизации потенциальных инвесторов 

через инвестиционное страхование жизни в количестве 6-7 млн чел. к 2020 г., создания дополнительных 

рабочих мест в страховых компаниях - около 30 тыс. 
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